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31.10.2021

Поиск 

инвестирования

● Проведение питчей в 

рамках Архипелага 

2121

● Проведение 

решенческих

интервью с крупными 

фитнес-клубами в 

Екатеринбурге, 

Ростове-на-Дону и 

Омске с целью первых 

продаж и определения 

необходимого 

функционала

● Разработка рабочего 

MVP для мобильных 

устройств 

28.02.2022

Маркетинговое 

продвижение

● Построение и запуск 

маркетинговой 

кампании для вывода 

продукта на рынок

● Получение первых 

инвестиционных 

средств

● Разработка MVP WEB 

части решения (CRM 

часть)

30.09.2022

Активные продажи

● выпуск первой версии 

решения (CORE 

product)

● анализ и построение 

воронки продаж для 

ведущих сетей фитнес-

клубов

● первые продажи сетям 

фитнес-клубов из ТОП-

10 по России 

● поиск дополнительных 

инвестиций для 

разработки версии 

решения 2.0

31.03.2023

Захват доли рынка

● выпуск версии 

решения 2.0 (Full Scale

product)

● масштабирование 

продаж на всю Россию

● доработка решения на 

основании feedback’а

от Клиентов

● перестройка 

маркетинговой 

стратегии для 

увеличения доли 

рынка



до 28.02.2022

до 30.09.2022

до 31.03.2023

MVP

CORE 

PRODUCT

FULL SCALE 

PRODUCT

MVP мобильного приложения 

Клиента:

● личный кабинет

● расписание занятий

● тренировочный план

● отслеживание целей

● фиксация выполнения 

упражнений

● Функционал соц.сети

MVP CRM системы:

● отслеживание 

посещаемости фитнес-

клуба

● расписание занятий

● PUSH-уведомления

● управление 

персональными 

данными Клиентов

V 1.0 мобильного приложения Клиента:

● мобильный абонемент

● советы по питанию

● сбор физиологических данных 

Клиента 

● статистика для Клиента

● прогнозирование достижения целей

● поддержание мотивации Клиентов

V 2.0 мобильного приложения Клиента:

● функционал для проведения онлайн тренировок

● функционал рекомендаций по увеличении 

эффективности занятий в фитнес-клубе

● персональные PUSH-уведомления с 

дополнительными услугами

V 1.0 мобильного приложения Тренера:

● функционал для проведения онлайн тренировок

● функционал для проведения персональных 

тренировок

● отслеживания выполнения KPI

● расписание персональных тренировок

● информация о Клиенте

V 1.0 аналитического модуля:

● прогнозирование посещаемости фитнес-клуба

● рекомендации по удержанию Клиентов на основе 

результатов занятий

● рекомендации по нагрузке на основе расхода калорий 

и их потребления

● анализ пульса Клиента во время тренировки

V 1.0 CRM системы:

● расширенная статистика взаимодействия Клиента с 

фитнес-клубом

● доп. продажи на основании рекомендаций от 

аналитического модуля

● статистика удовлетворенности и вовлеченности 

Клиентов

MVP  аналитического модуля:

● анализ посещаемости фитнес-

клуба Клиентом

● анализ прогноза достижения цели 

Клиентом

● интерфейс интеграции 

аналитического модуля с 

существующими CRM конкурентов
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