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изучающих иностранный язык 
испытывают сложности*

НЕДОСТАТОК 
ПРАКТИКИ

ЗАВИСИМОСТЬ 
ОТ ПРЕПОДАВАТЕЛЯ

ЗУБРЕЖКА 
ПРАВИЛ

85%



Решение

Платформа Dragon 
Education Technology

Конструктор практических курсов 

Формирование индивидуального 
образовательного трека

Интерактивные задания 
в коллективном онлайн-формате

Использование игровых механик

Машинный формат занятий 
с репетитором «Automatic Tutor»



20 000+ 
ПРИЦЕЛЬНЫХ 

ЗАДАНИЙ

МГНОВЕННАЯ
ПРОВЕРКА

СВОБОДНОГО ВВОДА

РАЗБОР КАЖДОГО 
ОТВЕТА



ОБУЧЕНИЕ

ИЗУЧЕНИЕ

Необходимый фундамент
для обучения

НАУЧЕНИЕ

Повышение качества
фундаментальных навыков

Это 85%
застревают здесь 

 

необходимых для изучения



45-59

60+ 0-17

18-24

25-34

35-44

3%
2%

9%

21%
46%

19%

Демография женской 
аудитории

45-59

60+ 0-17

18-24

25-34

35-44

Демография мужской 
аудитории

4%
4%

11%

21%
38%

22%

Подписки

Ученики

Женщины

Мужчины

07-17

18-24

25-34

35-44

45-59

60-99

*оплативших Основной курс «Английский до автоматизма за 15 недель», с вычетом подаренных аккаунтов с доступом к курсу



Аналоги  
и конкуренты

Зависимость от педагога

Зубрежка

Автоматизация

Игропрактика

Мнемотехники

Офлайновые школы
и репетиторы



Объем рынка английского языка 
растет на 30% в год 

Объем рынка английского языка растет на 30% в год 

Рынок РФ / Пределы в РФ /TAM (мир) / Skyeng для RBC.RU про современные реалии

Объем рынка онлайн-образования (2021-2022) Мировой рынок / VC.ru  | Рынок РФ / VC.ru
Прогноз роста мирового рынка EdTech / VC.ru

Рынок образования 
английского языка 
в мире

TAM 
(общий объём рынка)

Рынок образования
английского языка 
в РФ

SAM 
(доступный объём рынка)

Достижимый объем 
рынка в 2024 

SOM 
(достижимый объём рынка)

https://habr.com/ru/articles/678080/
https://edtechs.ru/analitika-i-intervyu/peredel-rynka-obucheniya-inostrannym-yazykam/?ysclid=ll13rup6hd644849296
https://translated.turbopages.org/proxy_u/en-ru.ru.5c1bb8a8-64d114a8-2605419e-74722d776562/https/www.marketwatch.com/press-release/2030-english-language-learning-market-research-report-booming-worldwide-2023-05-22
https://www.rbc.ru/technology_and_media/13/05/2022/6242d9f89a79475a605dfb5d?ysclid=ll145gn0zw879137064
https://vc.ru/education/242530-rost-do-404-mlrd-k-2025-godu-mikroobuchenie-i-gonka-marketingovyh-byudzhetov-kak-obstoyat-dela-v-edtech
https://vc.ru/marketing/458127-obem-rynka-onlayn-obrazovaniya-rossii-2021-2022-pam-tam-sam-som
https://vc.ru/education/242530-rost-do-404-mlrd-k-2025-godu-mikroobuchenie-i-gonka-marketingovyh-byudzhetov-kak-obstoyat-dela-v-edtech


Бизнес-модель

Принцип 
работы

Freemium into premium

Игра-головоломка

Описание 
бизнес-модели

B2C
Личный доступ 
к платформе

B2B
Оптовый доступ 
сотрудникам компании

Монетизация 
продукта и прогноз 
по доходам

Минимальный доступ 
к платформе 19.800р

Возможность UpSale



Выручка

Реклама

Возвраты

Финансовые показатели

LTV*

CAC EBITDA

Ключевые метрики за 9,5 лет 
жизни проекта

*С учетом цен ниже рыночных более чем в 10 раз



Квантовый переход

2021
выступление

2022
резидент

21 из 25 баллов
2022 защита,

2023 резидент

2023
«Академия 
новаторских 
стартапов»

2023
Партнер

2024
Усиление 
франшизы



Команда

Основатель и руководитель 
проекта Dragon-English,
автор платформы DET и 
соавтор методологии

Ведущий педагог и
методолог курсов
Dragon-English и
соавтор платформы

Фулстек-разработчик
Frontend разработка - 16 лет
Backend разработка - 5 лет
Team lead - 4 года

Руководитель отдела продаж B2B
Построение отдела продаж
Построил более 40 отделов продаж
Специализации: B2C, B2B, B2G

Кандидат медицинских наук
PhD, врач-психиатр, 
психотерапевт
ПСПбГМУ им. И.П. Павлова

PhD, Разработка 
программного обеспечения, 
радиоэлектроника,
инновационные проекты

Контроль качества учебы и
учебного взаимодействия
кураторов с учениками

Руководитель отдела продаж B2C
работа отдела продаж
маркетинговой стратегии 
взаимодействие с инвесторами

Специалист Всероссийской 
олимпиады по английскому 
языку, методист и педагог 
Магистрант КФУ ИФМК

СEO, преподаватель, методист, 
переводчик, специалист по 
развитию бизнеса, медиатренер 
КФУ ИФМК



Планы развития

202403.202412.2023 01.2024

15 млн. руб. Начало сезона

Найти бизнес-партнера
с этическими принципами 
рыцарского духа

Занять нишу в киберспорте 
полезных созидательных игр 
для процветания жизни

Укреплять мир 
глобальной дружбой между 
людьми по всему миру



К нам приходят сотрудники
таких компаний, как…

Генеральные партнеры

Продажи и маркетинг

Стратегия маркетинга

Перекрестный PR с лучшими онлайн школами

Динамика маркетинговых действий

Выстраивание партнерской 
и рекламной сети среди EdTech проектов

План продаж 2024

5000+ продаж основного продукта
200+ партнеров в сети



Международная платформа 
интерактивной практики

@tv140380         + 7 909 153-21-53

Наши ученики по всему миру
с которыми легко подружиться

Покорим сердца всего мира вместе,
развивая навык международного общения

150 
стран

https://tv140380.ru



Наши ученики по всему миру,
с которыми легко
подружиться

150 
стран

Покорим сердца всего мира вместе,
развивая навык международного общения+ 7 812 383-93-30tv140380.ru



Пример заданий для научения через свободный ввод
КОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА

Задание с платформы:
– Ты мог бы, пожалуйста, прислать мне всё, что мне нужно знать о мероприятии?
– Дело в том, что вся важная информация на моём компьютере, а у меня нет его 
с собой в данный момент.
– Давай я пришлю тебе необходимые файлы завтра вечером.
– Договорились.

Вариант того, что пишет ученик:
– Could you please send me everything I need to know about the event?
– The thing is that all the important information is on my computer and I don’t have
it with me at the moment. 
– Let me send you the necessary files tomorrow.
– Deal.

Реакция платформы: Пример выделения ошибок

- How long does it take you to do housework?

- Well, for example we do housework the cleaning four times a month 
and it takes them us only two an hours hour.

Фирменная проверка 
задания на сервере

133 урока 

120
в среднем
заданий
в уроке

проверка 
на стороне
сервера





Технология ноу-хау

Метод «НАУЧЕНИЯ»

Непосредственный 
опыт

Формирование 
абстрактных концепций 

и моделей

Наблюдение
и рефлексия

Активное 
экспериментирование

ЦИКЛ 
ЭМПИРИЧЕСКОГО 

ПОЗНАНИЯ

«Цикл Колба»

Искусственный интеллект
Dragon Education Technology (DET)

Длинные циклы познания 

с высокой точностью проверки свободного текстового ввода
и разбором всех ошибок сразу
(не завтра, а пока еще помните, что привело к такому ответу)

Улучшение качества усвоения материала 

на фоне множества прицельных заданий с наслоением всех 
тем языка на уже пройденные, как в слоеном пироге...

Уникальная технология доведения до результатов 

любого пользователя, за счет переплетения всех нюансов 
языка в разных заданиях, доводя язык до автоматизма


