
CTfix
„Uber“ в мире велоремонта

Ссылка на проект на сайте Архипелага



Проблема
Ремонт велосипеда – это неудобный и 
времязатратный процесс

Неудобная доставка сломанного велосипеда в 
мастерскую

Велосипеды становятся сложнее - трудно 
починить своими руками 

При вызове мобильных веломастерских не 
всегда возможно объяснить местоположение

Веломастерские перегружены
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Сломанный велосипед - обуза для 
велосипедиста
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Решение
Маркетплейс-платформа для быстрого 
и комфортного вызова веломастера
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Два приложения – для велосипедистов и для 
веломастерских

Ремонт осуществляется по месту нахождения 
транспорта

Управление заказом через приложение

Боль Решение Продукт Use-cases КомандаФинансы Конкуренция РезюмеРынок TractionМодель



Продукт
Удобное приложение для iOS и Android

Можешь оставить 
велосипед и идти по делам, 
мы о нем позаботимся

31 Наклей бесплатный QR-код 
для легкой идентификации

Закажи ремонт в 
приложении

2

Боль Решение Продукт Use-cases КомандаФинансы Конкуренция РезюмеРынок TractionМодель

4



Бизнес-модель CTfix

Клиенты
Компании по 

ремонту
&

самозанятые 
механики

10% комиссия
с каждой транзакции

€ €

Маркетплейс, связывающий клиентов с 
провайдерами услуг
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Разные задачи – одна платформа

Оперативная помощь на месте при внезапной 
поломке

Диагностика перед запланированной поездкой

Диагностика после долгого катания

Регулярное обслуживание и регулировка

Корпоративные сервисы (ремонт, регулировка, 
поддержка на мероприятиях)
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VELOPAD
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Use-Cases
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€10 
млрд

Глобальный рынок 
велоремонта
(2018)

Потенциальная 
рыночная доля 
CTfix (25%)

Германский рынок 
велоремонта
(2018)

Источник: NPD Group research Рыночное исследование Velopad. 
Основано на данных Statista.

€964
млн

Пилотирование в Германии

€241
млн

€24,1
млн

Потенциальная 
годовая выручка CTfix
(комиссия 10% с 
каждой транзакции)

Германский рынок велоремонта оценивается в €1 млрд 
и удобен для пилотирования CTfix
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Популярность электровелосипедов
ведет к росту рынка ремонта
Динамика количества электровелосипедов в Германии, млн. штук
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Финансовые потребности
Для поэтапного развития проект требует инвестиций

€150 789

Пилотирование
3 провайдера
500 пользователей

Устранение багов
Партнерский 
маркетинг

Публичный релиз
50 провайдеров
4400
пользователей

Анонс продукта в 
СМИ
Ивент-маркетинг
Ко-маркетинг

Готовый продукт
5 провайдеров
550 пользователей

Дополнение 
функционала
Онлайн-
продвижение, 
influencer-маркетинг

€249 876 €969 227€202 492

Август – октябрь 2021 Ноябрь 2021 -
февраль 2022 Март – август 2022 2 год

€1 149 261

3 год

Систематизация 
и автоматизация
900 провайдеров
19 360 
пользователей

Расширение 
географии
3000 провайдеров
239 580 
пользователей

Боль Решение Продукт Use-cases КомандаФинансы Конкуренция РезюмеРынок TractionМодель

9



2021

Традиционные 
мастерские & DIY*

С

XIX
века 2000е

Появление мобильных 
веломастерских

Сервисы перегружены

Времязатратно

DIY* требует навыков и инструментов;

придется испачкаться

Требуется личное присутствие

Трудность локализации 

велосипеда

Трудно-масштабируемая модель

Присутствие не требуется
QR-код для идентификации 
транспорта
Удобное приложение
Маркетплейс

Строим будущее велоиндустрии
Выводим устаревший рынок в digital-пространство

*Самостоятельный ремонт
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Зарегистрирована торговая марка в Германии

Получен сертификат «Invest 2.0»
Федеральное министерство 
экономики и энергетики Германии
вернет инвестору 20% инвестиций в 
компанию

Что уже есть

Платформа на стадии MVP
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Наша команда

• 15+ лет опыта работы в IT-проектах в 
транспортном секторе в компаниях 
Siemens и Cisco, ThyssenKrupp, 
Deutsche Bahn, DB Schenker;

• Навыки в проектном менеджменте, ITIL, 
корпоративном управлении и 
инжиниринге;

• Кандидат экономических наук.

• Бизнес-ангел из Германии
• 30+ лет опыта работы руководителем 

в консалтинге, IT-менеджменте и 
управлении программами в области 
ин- и аутсорсинга, IT-
инфраструктуры, облачной и бизнес-
трансформации в Amazon Web 
Services, Deutsche Bahn

• Магистр экономических наук

• 17+ лет опыта в сфере бизнес-
администрирования (более 10 лет 
в руководящих позициях).

• COO в IT-компании, занимающейся
разработками в областях 
финансового сектора, финтеха и 
корпоративного софта.

• Магистр экономических наук.

Иван Мозжухин

CFO

Дитмар ТоппАндрей Золотницкий

Учредитель / CEO CTO
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Мы ищем партнеров и инвесторов для 
расширения проекта до глобального 
уровня.

Сейчас – лучшее время для входа на
германский рынок велоремонта.

ctpark.ru

velopad.com

info@ctpark.me

Выдающееся решение для 
рынка с высоким спросом


