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БыстроУчим – иновационный подход к образованию
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Продукт

1. Платформа для проведения уроков и организации материалов

2. Мгновенный поиск учителей в режиме реального времени, аналогично работе 

популярных сервисов быстрого такси

1. Комиссия с подбора учеников

2. Подписка на пользование для онлайн школ

Доходы
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Проблема

• Долго подбирать ученика

• Нету сервиса, где можно выкладывать 

курсы и проводить уроки одновременно

Проблемы

Портрет клиента

Возраст - 30 лет

Профессия - Репетитор (подработка)

Проблема – малое количество 

учеников в свободное от основной 

работы время
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Решение

Основные технологии решения

• Искусственный интеллект

• Геймификация Подбор преподавателей и учеников

Бонусная система внутри приложения• Frontend – Dart (Flutter)

• Backend + БД – Firebase

• Видеоуроки – VideoSDK



5

Рынок

SAM
30 млн.чел.

TAM
70 млн. чел.

SOM

10 млн.чел.

Выручка в таком случае составит 1 000 000$ в год при расчёте комиссии и оплаты онлайн школ
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Бизнес-модель

Ключевые партнеры Ключевые виды деятельности Ценностное предложение Взаимоотношения с клиентом Потребительские сегменты

• Частные инвестиции

• Грантовая поддержка

• Продажа возможности пользования 

сервисом

• Разработка функций

• Получение комиссии со сделок

Наше приложение —

это ваш персональный 

помощник в мире 

образования, который 

позволяет вам легко 

найти и забронировать 

уроки с учителями, 

прошедшими проверку

рекомендованными 

специалистами, а также 

удобно организовать 

учебный процесс.

• Служба поддержки

• Email рассылка

• Взаимодействие в 

приложении

• Социальные сети

• Студенты

• Родители

• Дети

• Взрослые преподаватели

• Организации
Ключевые ресурсы Каналы сбыта

• Персонал

• Каналы продаж

• Технология

• Оборудование

• Веб-сайт проекта

• Социальные сети

• Партнёры в сфере

Структура затрат Потоки поступления дохода

• Реклама – 50%

• Разработка – 30 %

• Масштабирование – 20 %

• Продажа возможности пользования сервисом

• Продажа рекламы в рамках сервиса

• Получение комиссий со сделок
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Конкуренты

Анализ конкурентов, основные конкурентные 
преимущества

ПРОИЗВОДИТЕЛЬ Avito Google Classroom Uchi.ru БыстроУчим

Поиск преподавателя + - - +

Проведение уроков - - + +
Интерактивное 
обучение

- - + +

Выгрузка 
материалов

- + + +

Гибкость в обучении - + + +
Недостатки Данные сервисы не совмещают все функции, которые совмещаем мы Сложности с адаптацией

ПРЕИМУЩЕСТВА ПРОДУКТА:

Мгновенный подбор
Персонализация
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План развития проекта

Этап 0

(1 мес)

Разработка прототипа продукта…

0 руб.

Этап 1

(1 мес)

Испытание разработанного продукта… по 
функциональным свойствам и технико-
экономическим характеристикам в условиях… 200 000 руб.

Этап 2

(2 мес)

Вывод продукта на рынок.

300 000 руб.

Этап 3

(2 мес)

Увеличение продаж продукта.
200 000+ руб.

ИТОГО
бюджет проекта:

700 000 руб.
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Команда проекта

Backend 
разработчик

УПРАВЛЕНИЕ ПРОЕКТОМ

Смирнов 
Вадим Константинович

@s_8877

Frontend 
разработчик

РАЗРАБОТКА

Сигов 
Максим Витальевич

@msigov

Хорошая команда – ключ к 
успеху!!!
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Текущее состояние

Результаты и достижения проекта

• Договор о намерениях с инвестором для получения финансовой поддержки в июне 2024

• Участие в акселерационной программе он Сбера (Sber500)

• Участие в конкурсе грантовой поддержки «Моя страна – моя Россия»



Открывай новые знания, 
развивай свой потенциал!

Telegram - @s_8877

+7 953 349 88 77

vadim.smirnov8877@gmail.com
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