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6.2. Новые лекарства, пробиотики, кормовые компоненты, вакцины, средства защиты растений, агрохимикаты
(удобрения)



Текущее состояние:

 GLP OECD 
подтверждение 
эффективности 
продукта

 Подтверждение 
высокой 
продуктивности 
продуцента

 Подтверждение 
поддержки отрасли

Суть проекта:

Создание 

инновационной 

технологии  

биотехнологического 

промышленного 

производства 

кормовой добавки 

полного цикла

1. Информация о проекте

История проекта:

… - 2021 обзор научной 

литературы и выбор 

продуцента

2021 – 2022 поиск штамма 

Кордицепса

2022 – 2023 пилотное 

культивирование, 

микробиологическая 

активность, In Vivo 

эффективность



Развитие племенного 
животноводства сдерживается:

• Низкая продуктивность

• Высокая ветеринарная нагрузка

• Высокая стоимость и 
волатильность кормов

«НОРДИЦЕПС БАКД» позволит:
• Повысить конверсию корма
• Сократить сроки готовности к убою    
• Увеличить суточные привесы
• Повысить сохранность молодняка

Рис.1 Эксперимент на беговой дорожке (p<0,05), мыши линии IСR

Краткосрочный План:
• ДоКИ эффективность на целевых животных
• Регистрация кормовой добавки 
• НИОКР технологии х10-х100

Рис.2 Посев на твердых средах, день 52 Рис.3 Изучение микробиологической активности

2. Проблемы отрасли



Рис.6 Письма поддержки

Рис.4 Выход с 2000 мл – 170 гр

Преимущества Технологии:

 Низкая себестоимость 
производства

 Низкая волатильность 
(импортонезависимость)

• Продуктивность культуры около 80 
гр/литр (в серии из 3-х повторов)

• Стоимость питательной среды менее 
20 руб/литр

• Оценочная стоимость продукции 
менее 250 руб/кг

Рис.5 Ферментер

3. Наша инновация



Быстро-растущие животные: 
• Бройлер с 2-ой недели
Средне-растущие животные:
• Поросенок (рост)
Долго-растущие животные:  
• Телята (рост), КРС (молокоотдача) 
(Овцы, лошади и др. не входят в Государственные 
программы по продовольственной безопасности)

• Мировые продажи комбикормов            
в 2022 году - 521,3 $ млрд CARG – 4,2% 

• В РФ в 2022 году – 34,2 млн тонн
• Объем импорта кормовых добавок в 

2022 году вырос на 16%
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4. Целевая аудитория



• Снижает сроки 
культивации 
более  25%

• Снижает CapEx
более 25%

Структура выручки:
1. Создание контрактного производства на 

производственную линию полного цикла
2. Продажа лицензий на технологию 

производства кормовой добавки 
«НОРДИЦЕПС БАКД», роялти  

3. Гарантийный сервис и обучение персонала

План продаж:
• B2В – агрохолдинги, 

птицефабрики и птицефермы 
• В2С – собственная продукция 

«Нордицепс БАКД»(2000кг/год)

Рис.12 схема ферментера х10+х100 

5. Коммерциализация 



* - https://www.agroinvestor.ru/markets/news/39690-top-25-kompaniy-v-2022-godu-vypustili-svyshe-5-mln-tonn-myasa-broylera/

Лидер* 2022 г., выручка (млн): $ 81.8 
Более 1 млн тонн мяса птицы 
За 1 год (365/42) – 8,5 циклов 
Сокращение срока до 37 дней – 9,5 циклов 

+ 1 цикл/год = 1,117 млн тонн мяса 
(≈10%)

6. Конкурентная среда

Конкурентные преимущества:
• Пробиотик

+
• Асептик

+
• Энергетик



Инвестиционная политика:

1. Создание ЮЛ ООО «Пущинские 
Биотехнологии», ОКВЭД 72.11 
(2023-2024г.)

2. Регистрация РИД – ООО 
«Пущинские Биотехнологии» 
(2024-2027г.)

3. Продажа доли (70%)  крупному 
бизнесу* (2027-2030г.)

* - рис. 8 

7. Правовая структура

Интеллектуальная собственность:
1. Патент на Технологию производства 

«НОРДИЦЕПС БАКД»
2. Патент на инновационный 

ферментер с подпиткой х10+х100 L 
(полезная модель)

3. Оформление и регистрация 
товарного знака «Нордицепс БАКД» в 
России и за рубежом

4. Разработка системы учета и 
управления и коммерциализация и 
капитализация ИС 



8. Дорожная карта



9. Команда Проекта



Для нас статус резидента «Сколково» это:

• Дополнительные инвестиции и гранты
• Возможность взаимодействовать с бизнес-сообществом
• Возможность выхода на Российский и международный 

рынки
• Специальные налоговые и таможенные льготы, в т.ч., 

освобождение от уплаты НДС, налога на прибыль и 
имущество, пониженная ставка страховых взносов



Благодарим за внимание!

Приглашаем на наш телеграмм канал





Описание бизнес-модели проекта и стратегии продвижения 
продукта на рынок:

На данном этапе бизнес-модель проекта разрабатывается укрупнённо 
по классической модели
B2B, так как будут тестироваться разные гипотезы при общении с 
потенциальными клиентами и партнерами. Описанная бизнес-модель 
будет детализирована в процессе создания коммерческого продукта.
В целом, разрабатываемая бизнес-модель включает в себя следующие 
основные компоненты будущего бизнеса:
1. Целевые сегменты;
2. Взаимоотношения с клиентами;
3. Ключевые партнеры;
4. Ключевые виды деятельности;
5. Ключевые ресурсы;
6. Каналы продвижения продаж;
7. Структура издержек.

Взаимоотношения с клиентами:
1. Персональные продажи крупным заводам по производству 
комбикормов ( всего в России в 2023 году - 270 заводов, 
преимущественно в ЦФО) , имеющих потребность в кормовых 
добавках.
У команды проекта есть хорошее понимание сельскохозяйственной 
отрасли и налажены связи с частью крупных потенциальных клиентов 
на российском рынке, что должно позволить оперативно работать с 
потребностями клиентов.
2. Также работа команды будет направлена на предложение продукта 
через крупные компании - производители премиксов , которые имеют 
устойчивые связи с конечными потребителями и готовы расширять 

линейку своих продуктов, в том числе для средних и малых заводов по 
производству комбикормов.
3. Через 3-5 лет после запуска коммерческого продукта 
предполагается продажа лицензий на технологию производства 
кормовой добавки вертикально интегрированным агрокомплексам, 
которые планомерно включают внутрь своей цепочки все новые 
производства.

Ключевые партнеры:
1. Компании премиксеры, которые имеют устойчивые связи с 
конечными потребителями и готовы расширять линейку своих 
продуктов, в том числе для средних и малых компаний.
2. Производители комбикормов, которые заинтересованы в 
предложении полного цикла услуг.
3. Отраслевые площадки - выставки, конференции, журналы, центры 
компетенций и тд.

Ключевые виды деятельности:
1. Разработка кормовой добавки .
2. Продвижение технологии и услуг по целевым группам.
Ключевые ресурсы:
1. Персонал с большим опытом работы на биотехнологических 
производствах.
2. Собственный штамм гриба Cordyceps Militaries
3. Интеллектуальная собственность.
Каналы коммуникаций с клиентами:
Коммерческие площадки, экспертные сообщества, социальные сети.
Каналы продвижения и продаж:



Рис.1 – эксперимент по изучению влияния ежедневного перорального введения Cordyceps militaris на функциональную 

выносливость мышей линии ICR. (* - достоверное отличие от контрольной группы в день тестирования. Межгрупповое 

сравнение, # - достоверной отличие от начальной точки тестирования. Внутригрупповое сравнение.)

Рис.2 – эксперимент по изучению роста плодовых тел Cordyceps militaris на твердых средах в чашках Петри в присутствии 

питательного энтомосубстрата и в чистой среде.

Рис.3 – эксперимент по изучения микробиологической активности в дозе 2 мг. Список культур.

Рис.4 – результаты пилотного культивирования, выход жидкой биомассы 2200 мл. Отчет от 08.09.2023 г.

Рис.5 – ферментер Inforce, 5L.

Рис.6 – (1) письмо Министерства Сельского Хозяйства Московской Области о заинтересованности в разработки кормовой 

добавки для участия в программе Старт Взлет от 08.09.2023 г. (2) Письмо компании Бонака о поддержке проекта.

Рис.7 – ассортимент кормового рынка РФ в 2022 г.

Рис.8 – Топ 25 производителей комбикормов в РФ в 2022г.

Рис.9 – продажи комбикормов в РФ в 2019 г. (31,9 млн. тонн).

Рис.10 – импорт кормовых ингредиентов в РФ в 2021-2022 гг.

Рис.11 – схема масштабирования промышленного биотехнологического культивирования, х10 рабочего объема 

ферментера.

Рис.12 – схема промышленного ферментера рабочим объемом 550 литров с подпиткой.


