
Omnichem – это сервис по созданию цифровых 
витрин для производителей и дистрибьюторов 
химического сырья

Григорий Дюкарев



Глубокая аналитика и персонализированная коммуникация 
с покупателями позволяет повышать эффективность бизнеса 
и увеличивать прибыль. А единая система поиска и фильтрации 
по товарам позволяет добиться эффекта синергии в привлечении 
клиентов и снижение затрат на их обслуживание.
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Предисловие

2016 год

Заказываю косметику на 
контрактном производстве и 

продаю её в аптечных и 
розничных сетях

Не понимаю, почему выпуск 
“стандартного” продукта 

занимает 3 -4 месяца
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Предисловие

2018 год

Я собственник контрактного 
производства косметики и 

произвожу продукцию для Yves 
Rocher и Mixit

Не понимаю почему постоянно 
нужно искать людей в отдел 
закупок, а технологи готовят 
образцы заказчикам по 1,5 -3 

месяца.
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Предисловие

2023 год

Провожу custdev-интеревью, 
так как делаю стартап для 

управления 
взаимоотношениями с 

контрактными производствами 

Понимаю, что большинство 
проблем связано с поиском 

сырья и коммуникации с 
поставщиками этого сырья



6

Предисловие

Нахожу этому 
подтверждение



Предисловие

Китай

Индия

ГерманияГермания

США и 
Европа

США

США и Канада

Маркетплейсы химического 
сырья  появившиеся в 

2019-2020 годах
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Рынок

по данным 
минпромторга

7,5 трлн ₽
 объем потребления 
химического сырья в 2022м 
году

рост 7,8%
прогнозируемый ежегодный рост 
до 2030 года
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Рынок

720 000
перерабатывающих компаний, 
которые являются 
потребителями химического 
сырья

160 372
компания занимаются 
производством химических 
материалов и оптовой торговлей 
химическими материалами

согласно данным из реестра 
юридических лиц

Химия для 
животноводства

Эластомеры Смазочные 
материалы

Пищевые 
ингредиенты

Фармацефтичес
кое сырье

Красители и 
пигменты

Пластики и 
полимеры

Продукты 
готовые к 
использованию

Агрохимия Базовая химия и 
промежуточные 
продукты

Сырье для ЛКМ Моющие и 
чистящищие 
средства

Композитные 
материалы

Косметические 
ингредиенты



Рынок
Мы исходим из того, что сможем 
существенно оптимизировать 
нагрузку на отдел закупок и 
продаж и заменить собой как 
минимум одного сотрудника с 
минимальной зарплатой в 75 000 
₽ (с учетом отчислений). 

792 млрд ₽ ежегодно. 

PAM

SAM

TAM

SOM

792 млрд ₽

322,6 млрд ₽

554,4 млрд ₽

64,5 млрд ₽
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Потребность

Провели в общей сложности 34 глубинных интервью:�
� 23 из них с “покупателями” сырья для своих производст�
� 11 из них с проставщиками сырья для различных отраслей

Ниже приведено текущее устройства процесса “купли-продажи” сырья на основе этих интервью. 
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Потребность

Потребность в сырье 
или информци о нем

Получение результата, 
в виде сырья 
поставленного на 
производство

Omnichem

Поиск

Коммуникация

Запрос образцов

Запрос коммерческих предложений

Omnichem - единственная площадка в России, которая объединяет поставщиков химических 
материалов и профессионалов из различных областей промышленности и даёт обширную 
информацию о продуктах на рынке
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Текущая стадия

В феврале 2024 - 5 компаний, готовых оплачивать 
сервис. 



Открываем юридическое лицо для приема платежей. 



Релиз продукта - конец марта 2024.



Ведем переговоры с потенциальными клиентами  из 
Бразилии и Германии (заинтересованы в выходе на 
российский рынок).
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Конкуренты 

Конкурент
Традиционные методы 
продаж Knowde

Страна -

Мало

Мало

Средняя

Низкая

Высокая

-

Мало

Мало

Низкая

Низкая

Высокая

США и Канада

Много

Много

Высокая

Средняя

Высокая

Количество активных 
поставщиков

Количество продуктов в 
справочнике

Простота использоания

Стоимость

Скорость внедрения для 
поставщиков

Россия и БРИКС

Мало

Много

Высокая

Высокая

Средняя
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Бизнес-модель

Высшие учебные 
заведения

Логистические 
операторы

Банки партнеры

Отраслевые ассоциации 

(СоюзХимиков и пр.)

- разработка платформы для 
автоматизации процесса 
поиска и закупок химического 
сырья



- оказание сопутствующих 
сервисов(логистика, синтез, 
продвижение)

Полная техническая документация 
по всем химическим материалам в 
одном месте

Заказывай химические материалы 
от тысячи поставщиков на одной 
площадке

Информация обо всех ингредиентах 
и аналитика рынка в одном месте

Улучшайте показатели продаж с 
помощью объективной аналитики и 
диджитализации процесса продаж

Находите новых клиентов и 
улучшайте взаимодействие с 
текущими
Находите новых поставщиков и 
формируйте ликвидные складские 
запасы с помощью объективной 
аналитики

Проведение конференций и 
мероприятий

Персональные менеджеры 
для некоторых категорий

Таможенные службы

Ключевые партнеры

- подписка для продавцов и покупателей

- размещение рекламы

- комиссия от проведения сделки

- партнерские продукты (логистика, финансовые услуги, синтез и пр.)

Поддержка IT инфраструктуры 

Фонд оплаты труда

Маркетинговые расходы 

R&D 

Администрирование

Потоки поступления доходаСтруктура затрат

Прямые продажи, через 
отдел продаж 

Программа работы с 
университетами 

Первые строчки в 
поисковиках путем SEO 
оптимизации по 
большинству запросов 

Алгоритм гармонизации данных 
и рекомендательная система




Бренд

Бизнес процессы компании

База данных с химическими 
материалами

Каналы сбытаКлючевые ресурсы

Перерабатывающие 
предприятия:
 

- технологи-разработчики 
- специалисты отдела закупок 
- специалисты по маркетингу



Производители и поставщики 
химической продукции:



- менеджеры и руководители 
отдела продаж 
- специалисты по маркетингу

Ценностное предложение Потребительские сегментыВзаимоотношения с 
клиентомКлючевые виды деятельности

Контент маркетинг на 
отраслевых площадках



Наш цель стать не просто маркетплейсом, а полноценным 
драйвером экосистемы. Платформой, на которой компании из 
отрасли смогут строить свой бизнес. Где будут объединены 
покупатели, продавцы, а также партнеры, участвующие в цепочках 
поставок.
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Бизнес-модель
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Технология

Демонстрируем 
товар на 
витрине
Сырье можно найти в поиске 
более, чем по 1000 параметров.

Простой 
шаблон
Получаем Excel файл от 
поставщика - всего 4 колонки с 
торговым наименованием, 
производителем, артикулом и 
доступностью на складе

Создаем 
карточку 
товара
Находим соответствие в нашей 
базе данных из более, чем 100 
тысяч наименований сырья



18

Технология
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Команда

CEO

управление проектом

Григорий Дюкарев

предприниматель

> 8 лет опыта в 
контрактом производстве 

косметики

CTO

управление разработкой

Егор Урванов

ex CTO Sber

> 10 лет  управления разработкой 
в IT и создания информационных 

систем
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Команда

Антон Герасимов 

Руководитель направления 
«маркетплейсы» в 

компании aic

Эдвайзер

Опыт создания крупных B2B 
маркетплейсов

Павел Тебеньков

Директор фонда 
Appscience Venture

Ментор

Опыт в создании ИТ 
продуктов для B2B рынков

Иван Русанов

backend разработчик

Александр Логунов

backend разработчик

Сергей Куксов

backend разработчик

Оксана Надточий

frontend разработчик

Андрей Козлов


frontend разработчик
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Маркетинг и продажи

Привлечение пользователей и продажи начали с 
косметической отрасли. Эта отрасль наиболее понятна для 
основателя, а ее участники одни из самых требовательных 

пользователей среди всего рынка химического сырья.
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Маркетинг и продажи

Используем тематические группы в telegram и форумы для 
привлечения трафика.

Собрали более 150 человек из разных компаний, которые 
участвуют в демо и доработках MVP.

Я занимаюсь прямыми продажами и планирую нанять сейлз-
менеджера

Собрали базу данных из более, чем 100 тысяч наименований 
сырья с подробным описанием, что позволит сделать SEO 

оптимизацию
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Финансы Финансовая модель

Резюме:

- Окупаемость вложений в течение 3-х лет

- Выход на положительный CF в 2Q2025

- IRR 152%за 5 лет
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Финансы

15 000 ₽
минимальная стоимость 
подписки для поставщика 
химического сырья

10 000 ₽
планируемая стоимость 
“премиум” подписки покупателя 
для доступа к помощнику с ИИ

Free
доступ для покупателей для 
покупателей к базе данных 
сырья ≈ 5000 ₽

Текущая стоимость 
привлечения одного платящего 
поставщика

30 000 ₽
Текущая стоимость команды 
разработки



В настоящий момент мы сосредоточены на 
доведении продукта до рабочего состояния и его 
запуска в марте 2024. 

Привлечь 50-100 поставщиков на платформу к 
моменту запуска.

Обеспечить трафик, не менее 1000 пользователей из 
числа  покупателей (технологов и закупщиков)

Внедрение искусственного интеллекта в качестве 
помощника продавца для повышения  эфективности 
его работы.

Внедрение искусственного интеллекта в качестве 
помощника покупателя, для оптимизации 
технологических карт и цепочек поставок.

Выход на рынки стран БРИКС
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Планы

Ближайшие Отдаленные



- выходы на новых клиентов: поставщики и производители химии


- знакомство с командами разработки ИИ


- партнерство с логистическими и финансовыми сервисами


- возможность привлечения инвестиций от ₽ 10 М. Профильный инвестор, доля не более 10%

Рассматриваем:

Заинтересованы:
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Предложение
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Предложение

omnichem.ru

g_dukarev@omnichem.ru

+79831506489

t.me/omnichem

t.me/G_Dukarev

https://omnichem.ru/
mailto:sellers@omnichem.ru
https://t.me/omnichem
https://t.me/omnichem

