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Проблема



Решение

Решение лучше демонстрировать наглядно. В чем заключается ваше решение проблемы? Синхронизируйте 
ответ с предыдущим слайдом ПРОБЛЕМА. То есть, если там у вас были пункты 1, 2, 3 и так далее, то и 
решение должно идти по всем этим пунктам. (удалить это после заполнения слайда)



Продукт

Как ваше РЕШЕНИЕ озвученной проблемы выглядит в виде продукта (или услуги), который 
продаётся (или будет продаваться)? Кто ЦА для этого продукта? Продукт это НЕ решение 
проблемы. Это разные слайды. Решение – это то, зачем покупают продукт, а тут про сам этот 
продукт – что это? Как это выглядит? Как работает? И так далее…(удалить это после заполнения 
слайда)







Конкуренты
Они есть всегда! 100%. На интенсиве Архипелага 2121 не будет никого, кого можно было бы обмануть. Не 
прямые, так косвенные, но конкуренты есть. Люди как-то без вас жили и всё у них было хорошо. Обходились 
без вашего решения / продукта, пользовались услугами других. Так что указывайте 2-х или 3-х главных 
лидеров на вашем рынке и ваше одно главное преимущество перед ними. Фраза «Конкурентов нет» – это 
прямой бан от инвесторов и любых адекватных партнёров, имейте это ввиду (удалить это после заполнения 
слайда)





Бизнес-модель

А теперь нужно чётко и внятно рассказать как среди всех этих конкурентов, прекрасных действующих и 
потенциальных потребителей вы планируете зарабатывать? Кто вам платит? Сколько платит, какой чек? 
Какова себестоимость? Из чего она обычно складывается? (удалить это после заполнения слайда)



Что уже сделано по продукту? Какой удалось пройти путь. Какие были успешные кейсы, клиенты (если есть 
продажи, напишите количество клиентов) или предварительные договорённости, привлечённые инвестиции и 
другое (удалить это после заполнения слайда)

Текущие результаты







Рынок
Миллионы миллиардов долларов США и это только за последние 6 месяцев. При этом рост рынка в 
развитых странах просто гигантский – шесть тысяч миллионов процентов к прошлому периоду. Получается 
каждый житель планеты – наш клиент. И более того, мы планируем запуск продаж на Марсе, когда там будет 
колония. Как вам такое? Сделайте, пожалуйста, не так, а нормально. Рынок измеряется в штуках. 
Натуральных штуках, которые покупают люди. Кроме людей на нашей планете никто ничего больше не 
покупает. Опишите рынок в штуках которые продаются. Потом можно оцифровать в деньгах: это кол-во штук 
умноженное на среднюю стоимость одной штуки. (удалить это после заполнения слайда)



Ключевые члены вашей команды (CEO, CTO и СMO), ключевой опыт и компетенции. (удалить 
это после заполнения слайда)

Команда



Предложение для инвестора

На слайде про финансы все итоги в деньгах есть. Сколько вы отдадите инвестору? На каких условиях? 
Доля, опцион, займ или что вы ещё можете придумать/предложить? Пишите тут чётко и конкретно. Если 
есть расчёты по оценке стоимости компании – тоже вынесите итоги на этот слайд. (удалить это после 
заполнения слайда)

Этот слайд для тех, кто планирует питчиться 
перед Инвесторами. Если вы идёте на сессии 
к Индустриальным партнёрам или за Грантом 
его нужно удалить.
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