
от 25 июля 2021

Команда проекта с выручкой ₽2 млн. привлекает 
проектные инвестиции в размере ₽20 млн.

Сирин: компьютерное 
зрение для умного 
города



телекоммуникационные компании, 
желают увеличить прибыль за счет 
предоставления дополнительных услуг
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1. Потолок рынка

• насыщение рынка по основным услугам выше 81%

• cпособы повышения ARPU


2. Инвестиции c ROI свыше 20%


3. Диалог с абонентами

• Повышение лояльности абонентов

• Узнаваемость бренда

• Тренд на умный дом

Динамика телеком рынка РФ

2018 2019 2020 2021 2022 2023

Темпы роста, % Доходы, млрд руб.

1 8371 8051 7701 7281 7391 694



Рынок
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увеличение объемов работы с крупными заказчиками (в 
том числе, с операторами связи)

облачное решение, которое оцифровывает 
данные и делает их доступными для 
анализа.


развитие собственной платформы



Мы делаем решения на базе 
компьютерного зрения с работающей 
unit-экономикой для растущего рынка

Мы работаем для: телекомов, федеральных телекомов, обслуживающих компаний и УК

Наш продукт: в 40 раз более производительные решения, ROI от 25%, масштабируемость от 1 до 10 000 
устройств в течение дня

Мы предлагаем: рост ARPU от 12%, привыкание жителей к сервису, готовая бизнес-модель на обслуживании 
общедомового имущества

Почему у нас это круто: в собственниках владельцы обслуживающей компании и телекома, знание рынка и 
компетенция в ML и CV



Сирин – это самый доступный и экономически 
выгодный способ для выхода на рынок ЖКХ 
для телекоммуникационных компаний

• Веб-интерфейс сделанный 
провайдерами и для провайдеров


• Мобильное приложение жителей


• Программа пилотирования с 
круглосуточной поддержкой


• Нам рады все участники рынка 
ЖКХ
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Для чего Сирин жителям
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• После периода привыкания 
жильцы требуют возврата сервиса


• Доступ ко всей дворовой 
инфраструктуре без личного 
общения с УК


• Можно носить с собой только 
ключ от квартиры


• Все видеонаблюдение и архивы в 
мобильном приложении



Для чего Сирин УК

• Установка Сирин бесплатна для УК 
и жителей


• Канал взаимодействия с 
жителями


• С Сирин все собрания можно 
проводить онлайн


• Сирин умеет открывать шлагбаум 
спецтранспорту
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Для чего Сирин 
телекоммуникационным компаниям

• Сирин – это инвестиции с 
рентабельностью от 25% и 
окупаемостью в течении месяца


• Канал продаж услуг телекома 
через маркетплейс в мобильном 
приложении


• Сирин – это естественная 
монополия на ЖК


• Для монтажа и настройки 
достаточно компетенции 
слаботочника
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Отличия от конкурентов
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Ivideon Ростелеком IP Eye Macroscop Trassir

Бизнес-модель revenue share
продажа товаров и 

услуг

продажа услуг 
напрямую 
абонентам

revenue share продажа товаров продажа товаров

Система СКД интегрированная ограниченная 
интеграция

ограниченная 
интеграция

нет нет нет

Стоимость владения 20 рублей с 
абонента / мес. 7-12 тысяч в месяц

от 20 рублей с 
абонента / мес.

3-4 тысячи в 
месяц, 

только ра

от 300 рублей / 
мес.

от 280 рублей / 
мес.

Ориентированность ПО Облачное Облачное
Внутренняя сеть 

оператора связи Облачное Локально Локальное

Стоимость приобретения 10 тысяч на ЖК не продается не продается не требуется 280 тысяч на ЖК 250 тысяч на ЖК

Секретный соус

Делаем для 
большой и пока 

свободной ниши, 
попали в 

оптимизацию и 
unit-экономику

Очень много 
аналитик и 

работа с b2c

Свой интернет и 
дешевый капитал

нет Делают локальные 
аналитики

Самый 
популярный 

бренд по 
работе со 

шлагбаумами



Команда
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sirin.cc

телефон: +7 995 33 22 763

hello@sirin.cc

Сирин: компьютерное 
зрение для умного 
города

http://sirin.cc
mailto:hello@sirin.cc

