
Uber для станочного парка
Региональная промышленная платформа

  icuber   



Тенденция на цифровизацию отраслей в РФ
Отрасль машиностроения не  оцифрована, рынок не прозрачный, 
контрактация осуществляется через посредников.
Платформа заменяет посредников, собирает производственные 
цепочки на основе информации о продукции, работе, а также 
доступных компетенциях и технологиях, осуществляет 
промышленное контрактование
Сервис производственных цепочек- это составная часть стратегии 
по цифровизации промышленности



Предпринимателям - простой конструкторского процесса производства, биржа 
технологических операций для производства, дооперационный контроль 
производства
Владельцам оборудования - загрузка, простаивающего оборудования, упрощение 
коммуникации с заказчиками, контроль загрузки оборудования, прогнозирования 
спроса на операции.
Инвесторам - нет прозрачности инвестирования

На данный момент, разработанные системы не позволяют всех объединить, есть 
решения для конкретных узлов, либо отдельных предприятий, наша платформа 
позволит всех объединить



Как сейчас 
решают?

Во сколько 
обходится?

Сколько 
теряет?

Какая 
упущенная 

выгода?
Решение icuber

Владелец 
оборудован

ия

Цепочка: Клиент - 
Менеджер - Технолог 
- Менеджер - Клиент

Проблема

загрузка. простаивающего 
оборудования, упрощение 

коммуникации с заказчиками, 
контроль загрузки оборудования, 

прогнозирования спроса на 
операции.

"Увольняем" посредников в 
цепочке,

 ускоряем ответ до 10 
микросекунд, обеспечиваем 

заказами 100%

Конверсия обработанных заявок 
в заказ 70%, а 30% уходят к 

другим, не оплачиваются из-за 
долгого расчета и условий 

изготовления.

70 000 р/ мес 
ФОТ, офис, 
реклама, 

накладные

1 500 000 р/ мес
+

простой 1 смены 
станка

Предприним
атель

простой конструкторского 
процесса производства, биржа 
технологических операций для 

производства, дооперационный 
контроль производства

Размещение заявки в 
несколько 

производств и торг 
по цене и условиям

Затраты времени на 
размещение, 

ожидание ответа и 
согласование условий

~ 100 000 р/ мес
ФОТ менеджера, 
офис, накладные

+
простой 

производства, 
нарушение сроков

Длительное 
время ответа 

на новые 
заказы с 
рынка

Быстро находим 
подрядчика, быстро 

рассчитывается стоимость, 
гарантия срока 
изготовления

Производит. 
станков

Обмен обезличенной 
информацией о 

загрузки оборудования 
с полей прямо сейчас

Отсутствие 
информации о 

текущей загрузки 
проданных станков

Планирование 
продаж и 

проектирование 
нового 

оборудования под 
задачи рынка

Проблема и решение

Здесь источник масштабирования icuber на глобальный рынок

Инвестор

нет 
прозрачности 

инвестирования

Пооперационное 
инвестирование 

в разрывы цепочки



Общий объем целевого рынка в РФ - 900 млрд руб/ год (производства 
готовых метллических изделий)
Доступный рынок = 90 млрд руб/ год (10%)
Достижимый рынок =9 млрд руб/ год (1%)

Бизнес-модель разрабатываемой платформы % с оборота, при комиссии 5% с 
оборота, прибыль 450 млн руб/ год

По данным: https://ac.gov.ru/files/publication/a/23445.pdf

https://ac.gov.ru/files/publication/a/23445.pdf


Рынок металлообработки : 900 млрд. руб/ год

Клиент
Владелец 

станка

Рынок
40%

Контрактное
производство
30%

Свой продукт
30%

Загрузка

Цель Stage 1

Рынок услуг лазерной резки РФ: 54 млрд. руб/ год, рост 10% в год

Цель Stage 2Цель Stage 1

icuber

единая площадка с 
заказчиками и 
станками, где
не менее 50% 
участников имеют 
рейтинг и выполняют
заказ от 1 до 10 000 шт
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маркетплейс

9 мес.
9 млн.р

12 мес.
200 млн.р

6 мес.
1 млн.р

12 мес.
?

5% от 
оборота

сложный 
калькулятор

адаптивный 
калькулятор 

(ML)
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CEO

CMO

CTO
Андрей Филенков

Роль: эксперт
История: модератор МШУ Сколково
Общее: 43 года, опыт руководителя проектной работы с 2003 года
Образование: высшее, к.т.н., доцент



точка 
безубыточности

Финансовая модель

  2021   2022



+7 930 176 27 33
js@specmach.net
icuber.net


