
НА БАЗЕ УСТАНОВКИ КЛАССА МЕГАСАЙЕНС СОЗДАНИЕ 

ПРОМЫШЛЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА ПЕКТИНА И 

ПИЩЕВЫХ ВОЛОКОН



ПРОБЛЕМА
• Проблема клиента, которую решаем.

❑ Дефицит рынка в странах ЕАЭС и в мире до 70-ти %,

❑ РФ -100% зависимость от импорта,

❑ Отсутствия продукция под запрос всех клиентов,

❑ Проблемы окружающей среды,

❑ Борьба с онкологическими заболеваниями,

❑ Необходимость в стимулировании новых направлений 

лечений  в регенеративной медицине,  фарминдустрии.

▪Наши потребители – это крупные поставщики пищевых
ингредиентов и индустриальные партнёры.

▪ Болями потребителей нашей продукции являются: -
объём поставок и качество поставляемой продукции. В РФ
и раньше поставляли по остаточному принципу. После
начала СВО поставки из Европы и США резко сократились.
Дефицит частично восполняется поставками из КНР, но это
крайне низкокачественные пектины, не позволяющие
конечным потребителям (пищевая и кондитерская
промышленность) получать продукцию требуемых
показателей. Продукция меньше хранится, раньше
портится, сокращается ареал поставок. Кроме того,
затруднение логистики поставок вызвало рост цен на и без
того недешёвую продукцию. Подобное положение дел уже
привело к тому, что только в Волгоградской области два
крупных производства отказались от применения пектина в
своих рецептурах.

▪Появление отечественного производства позволит
предприятиям спокойно планировать деятельность и не
терять лояльность потребителей. Охват новых рынков.

• Почему существующих вариантов решения 
недостаточно?

▪ Сейчас по прежнему нет никаких «вариантов».

▪ Или покупай дорого и то, что есть, а не то, что надо,
или уходи в суррогаты.

▪Попытки решить существующую проблему
предпринимаются.

▪Так, АНО «Агентство по технологическому развитию»
разместило техзадание на разработку технологического
регламента для производства: «Полурастворимая
пектиносодержащая клетчатка JRS Vitacel CF 312».
Чтобы получить клетчатку (грамотно – пищевые волокна)
из них требуется удалить пектин. Т.е. это одна
технология.

▪Проведя анализ данного техзадания (по просьбе
руководства АНО) мы выявили и привели свои доводы о
несоответствии заявленного продукта и условий его
получения. Т.е. техзадание невыполнимо
представленными условиями.

▪В ответном письме АНО признала наличие у нас
«высоких компетенций». Переписка с выводами
приведена в разделе Пульс.

▪ Т.е. определённые усилия предпринимаются. Но, нет
компетенций, понимания, что и как следует делать?
Деньги будут потрачены, а результат достигнут не будет.



РЕШЕНИЕ
Текущий уровень готовности проекта по шкалам

TRL CRL IRL MRL

5 7 5 3

Наше  предложение. Уникальные преимущества и выгоды для клиента.

▪ Уникальное преимущество в том, что мы единственные на территории ЕАЭС, имеющие опыт промышленного
производства пектина и пищевых волокон! Представленная проблема однажды уже была решена нами целиком и

полностью.
Наше предложение заключается в переносе имеющегося опыта производства пектина на промышленных предприятиях в
промышленных масштабах в Королевстве Испания на российскую землю. Мы предлагаем запустить решённую,
проверенную в промышленном производстве технологию, в чём и заключается наше предложение.

▪ По данной технологии выпускался пектин на промышленных предприятиях Extractos de Citricos в течение 6 месяцев
при бесперебойном цикле работ, предприятиях Kynsy и Exsur Murcia. Была дополнительно протестирована в университете
UMH (Испания). Защищена патентами ES 2515515 от 29.10.2014 и 107607 от 29.5.2015, марка продукции от 2017 года,
«ноу-хау» от 2018 года.

▪ Уникальное преимущество заключается в том, что такую высокотехнологичную и высоковостребованную продукцию мы
будем получать при низкой себестоимости, за счёт того, что по технологии Игнатьевой® за один производственный цикл
получается три продукта: чистый или стандартизированный пектин (в зависимости от заказа), модифицированный пектин
(MCP), пищевые волокна. Мы избегаем сразу несколько стадий, в отличие от «традиционных» технологий. Кроме того, мы
будем получать пектина без применения этилового спирта и минеральных солей; Процесс регенерации спирта расходует
более 40 % энергии от общего технологического энергопотребления и 16% на восполнение его потерь. Мы избегаем этих
потерь. Отсутствие спирта не вызывает пропитывания отходов производства пестицидами. Благодаря этому они будут
перерабатываться в пищевые волокна (высоковостребованный товар), а производство будет безотходным.

▪Благодаря этим (и не только) мерам мы будем предлагать сверхдефицитный товар по конкурентным ценам, не
обрушивая рынки конечной продукции наших партнёров, повышая их конкурентность. Кроме того, стабильность состава
позволит нашим партнёрам уйти от колебаний рецептур (зависит от качества пектина) и позволит им стабильно
развиваться.

▪Гарантированные поставки позволят дистрибьютерам планово снабжать индустриальных партнёров, повышая их
лояльность.



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ Бизнес-модель – как зарабатываем или планируем.

1. Проблема

Проблемы, которые подтвердились у целевого сегмента?   

*1).Мировой дифицит пектина до 70%. 2).На локальном рынке 

риски поставок пектина, пектинсодержащей клетчатки.3). Риски 

прерывание процессов на предприятиях пищевой 

промышленности. 4).                                      100%-ная 

зависимость РФ от импорта пектина. 5). Острый дефецит всего 

ассортимента нашей продукции на внутреннем рынке ввиду 

санкционного давления. 6). Несоответствие качества пектина, 

пищевых волокон "БОЛЕМ" потребителей.

*Товар с добавлением пектина, пектинсодержащей

клетчаткой(волокнами) дольше сохраняет потребительские 

свойства, увеличивается нормативный срок хранения.

*"БОЛЬ"- реализация программы ЧЕЛОВЕК+. *Активизация 

иммуннитета, борьба с онкологическими заболеваниями.

4. Решение / продукт

Что это и что в нем самое главное

*1).Завод, основанный на технологии, которая позволяет 

создавать и управлять качеством и спецификацией 

создаваемого пектина.2). Строительство нескольких заводаов в 

центральной РФ, Казахстане: 3 этапа. 3).Тульской обл., 

Ростовская обл., Воронежская обл. 4). 1 этап -продукции до 

10% от потребностей рынка пищевой промышленности. 5). 2 

этап-производство продукции не менее 60% потребностей 

рынка пищевой промышленности.6). 3 этап -производство 

100% продукции, в том числе, создание потребностей  рынка 

фарминдустрии и производство продукции 1005 потребностей 

фарминдустрии.

3. Ценностное предложение

Оффер

Почему выгодно и ценно 

купить наш продукт / 

решение

*1). Мы создаем пектин, 

пищевые волокна, 

пектинсодержащую

клнтчатку высокого 

качества под запрос 

клиента. 2). Поставки без 

перебоев, с заданной 

классификацией, без 

изминения трудовых, 

ресурсных затрат у наших 

индустриальных партнеров. 

4). Производство с высокой 

добавленной стоимостью, с 

низкой себестоимостью. 3). 

Мы создадим новый нано 

пектин, модифицированный 

пектин и новое 

направление в лечении в 

фарминдустрии.

5. "Секретный соус"

Что отличает наш продукт и 

почему его никто не сможет 

скопировать:* Уникальный 

технологический цикл, за один 

цикл производим 3 вида 

продукции.

*В нашей технологии нет 

спирта. *Это делает 

производство безотходным и с 

более высокой 

производительностью.

*Мы владеем инновационной 

технологией подготовки сырья с 

повышением выхода сырья в 

1,5 раза (ноу-хау). 

*Ноу-хау и два патента.

2. Пользовательские 

Сегменты

Подтвердившийся сегмент A. 

1). 1 этап  -Крупный опт 

пищевых ингридиентов,41%, 

продажа не менее 

35247000руб/год; Мелкий опт., 

9%, продажа не менее 

7388400руб/год, Научный 

сектор, 22%, продажи не 

менее 18537840руб/год. 2). 2 

этап -Индустриальные 

партнеры, 26%, продажи не 

менее 22 035000руб/год;  3). 3 

этап- Фарминдустрия, 2%, 

продажи не 

менее1905000руб/год. 

Лучшие первые покупатели:

*Дистрибуторы пищевых 

ингридиентов: Есть запрос на 

4 тысячи тонн в год пищевой 

отрасли. *Индустриальные 

партнеры: Есть запросы от 

предприятий пищевой 

промышленности).

*С 2028 года есть потенциал 

для масштабирования, 

фармацевтической  и других 

отраслей

8. Ключевые метрики успеха

Показатели, которые мы отслеживаем?

- Кол-во клиентов

- Выручка

- Маржинальность

* 1). Баланс выручки. 2). Себестоимость. 3). Рассширение

ассортимента. 4). Новые услуги- рассширение рецептур 

приенения продукции.5). Клинические испытания и 

регистрация модифицированного пектина в Перечене

лекарственных препаратов для медицинского применения, в 

том числе лекарственных препаратов. 6).Рассширение

географии продажи.7).Продажа продукции в Казахстане, других 

странах.

9. Ключевые каналы продаж

Как мы привлекаем клиентов?

- Директ -до 80-90%

- Конференции до 10%.

- Холодные письма -1-3%.

*1). Прямые продажи. 2). Есть 

договор о намерениях на всю 

партию продукции на 3 года с 

пролонгированием  после 

начала производства с  

графиком годовой поставки 

продукции. и графиком 

платежей.

7. Затраты

На что будете тратить?

*CAPEX - сколько стоит сделать завод.

*OPEX - сколько будет стоить производство и эксплуатация. *Строительство и эксплуатация промышленного предприятия. *Операционные

затраты.* Создание лаборатории мирового уровня.  (Лист бизнес модель с 2000г.)

6. Источники выручки

На чем будем зарабатывать?

*Прямые продажи дистрибуторам. *Прямые продажи индустриальным 

партнерам.  (Лист бизнес модель с 2000г.)



КОНКУРЕНТНЫЕ АНАЛОГИ

КОНКУРЕНТЫ МИРОВЫЕ

ТОЛЬКО ЗАРУБЕЖНЫЕ 

ПРОИЗВОДИТЕЛИ
Kelco (США), Cargill (США), Herbsteith & Fox

(Германия). Andre Pectin (КНР), Danisco (Дания)

КОНКУРЕНТЫ РФ

РФ

ДО 10000Т/ГОД 

ПОТРЕБНОСТЕЙ



РЫНОК
Рынок, на котором работаем, его объем, рост и уровень конкуренции.

▪ В экспертизе РВК от 27 апреля 2021 г. ёмкость рынка оценена в 1 млрд. USD.

▪ Согласно Pest-анализу агентства «TechNavio» «Ожидается, что объем рынка пектина вырастет на 
546,05 млн долларов США и достигнет среднегодового роста в 7,95% в течение 2021-2025 годов».

▪Эксперты российских аналитических агентств, таких как MegaResearch, Центра РусПроект и Центра
инвестиционно-промышленного анализа и прогноза (Научный центр Черноголовка) в основном
сходятся во мнении, что «Нынешняя потребность в пектине, только со стороны пищевой
промышленности страны, достигает 10 тыс. тонн в год, а с учетом норм потребления для лечебно-
профилактических целей – гораздо больше», «… Объем российского рынка достигает $80-100 млн.,
при этом емкость рынка только пищевого пектина, как минимум, в 2 раза выше».

▪ По данным агентства Businesstat в 2019 г в стране было продано 3,6 млн. тонн кондитерской 
продукции, что на 11,7% выше, чем в 2015 г. В условиях самоизоляции спрос на кондитерские 
изделия вырос благодаря их положительному влиянию на психологическое состояние в условиях 
стресса. А для их производства нужен ПЕКТИН!

▪ Наш предконтракт с Agrofruthoralt, SL (Королевство Испания) заключён на (в потенциале) весь 
будущий объём. 

Рынок TAM SAM SOM SOM SOM

Руб. 200 млрд. 40 млрд. 181,1 млн./ 2026г. 1,3 млрд./2029г. 10 млрд/2031г.



ПРЕДЛОЖЕНИЕ
ПРОИЗВОДСТВО

*ПЕКТИН- ПЕКТИН СТАНДАРТИЗИРОВАННЫЙ

МОДИФИЦИРОВАННЫЙ ПЕКТИН-МСР*

ПИЩЕВЫЕ ВОЛОКНА, КЛЕТЧАТКА VITACEL CF 312.

НАНОПЕКТИН
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ЦЕНЫ ПРОДУКЦИИ
НЕЗАВИСИМОСТЬ ЦЕН НА КОНЕЧНУЮ  ПРОДУКЦИЮ  

(КГ/РУБ) ОТ КОЛЕБАНИЯ КУРСА ВАЛЮТ 

Минимальная цена 
стандартизированного 
пектина/Европейский поставщик

Максимальная цена 
стандартизированного 
пектина/Европейский поставщик

Минимальная цена 
стандартизированного 
пектина/ПРОЕКТ

Максимальная цена 
стандартизированного 
пектина/ПРОЕКТ

Модифицированный 
пектин/Европейский поставщик

Модифицированный пектин/ПРОЕКТ

ДО НАЧАЛА НАШЕГО

ПРОЕКТА

ПОСЛЕ НАЧАЛА НАШЕГО 

ПРОЕКТА

B2B



КОМАНДА И КОМПЕТЕНЦИИ
Ключевые члены ваше команды (CEO, CTO и СMO), опыт и компетенции:

Инженеры, программисты, технологи, менеджеры, производственники, ученые.

❑ Исследования, разработка собственной инновационной технологии;

❑ Тестирование технологии в пилотном, промышленном масштабе в Испании и России;

❑ Масштабное информирование по пектину;

❑ Консультации в Совете Федерации России, государственных структурах регионов России, Казахстана, Испании;

❑ Участие в конкурсе идей Испании, России;

❑ Презентация проекта на финансовых платформах регионов России с получением господдержки;

❑ Обучающие курсы для заинтересованных в инвестициях, в рекламировании проекта;



ТЕКУЩИЙ СТАТУС ПРОЕКТА

❑ Разработка продуктовой линейки с усовершенствованием (до TRL 9).

❑ Экспертизы Проекта -По поручению заместителя Председателя Правительства РФ Голиковой Т.А. (28 ноября

2018 № ТГ-П8-8487) успешно прошёл экспертизу в ФОИВ Министерство промышленности и торговли РФ и был

ими направлен членам Правительства РФ (№ ЕВ-10765/13 от 20.02.19 г.) и в Минфин РФ (№ ЕВ 9937/13 от

14.02.19).



РЕЗУЛЬТАТЫ АКСЕЛЕРАТОРА НТИ
• Переупаковка проекта под текущие условия и потребности Платформы НТИ, задачи обеспечения технологического 

суверенитета.

• Экспертиза на площадках Акселератора НТИ, трубы экспертов.

• Проработка дорожной карты проекта до этапа  строительства и коммерциализации.

• Проработка бизнес-модели и финансовой модели.

• Нетворкинг.

• Подвержена необходимость соглашения с НТИ.

• Подготовка соглашения с НТИ.

• Соглашение для реальной демонстрации и образцов в завершенном виде, после чего будет принято решение о серийном 

выпуске, согласно дорожной карты.



ДОРОЖНАЯ КАРТА  К 2023- 2026гг.
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ДОРОЖНАЯ КАРТА  ДО 2023 ГОДА



ДОРОЖНАЯ КАРТА (УПРОЩЕННАЯ ВЕРСИЯ)



ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ

Показатели Единица

измерения

Себестоимость 

с НДС, т

Стоимость  с НДС, т 2026 2027 2028 2029 2030

Число проданных позиций  1-2 этап

Пектин* т 117 134 500 1000 1000

MPC* т 5 5 55 110 110

Пищевые волокна т 106 106 600 1200 1200

Себестоимость 1-2 этап

Пектин* Тыс. руб. 380-300 44700 50920 40200 288000 288000

MPC* Тыс. руб. 800-600 4000 4000 4000 66000 66000

Пищевые волокна Тыс. руб. 80-60 8480 8480 8480 72000 72000

Итого Тыс. руб. 57180 63400 52680 426000 426000

Выручка 1-2 этап

Пектин* Тыс. руб. 880-660 13735 137350 117920 660000 660000

MPC* Тыс. руб. 4800-3000 28000 28000 15000 528 000 528 000

Пищевые волокна Тыс. руб. 144-108 15794 15794 15264 129 600 129 600

Итого Тыс. руб. 181144 181144 148 184 1 317 600 1 317 600



ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ

Показатели Единица

измерения

Всего 2026 2027

1-2 этап (134 т, 1000т пектина в год)  с финансированием

IRR % 28,10

NPV Тыс. руб. 502770

NPV Тыс. руб. 51356 40953

PI 3,47

3 этап (6000т пектина в год) с финансированием

Показатели рентабельности



ЗАПРОС

НА ЧТО ДЕНЬГИ?

❑ Проект до 2029-2030гг. при начале

строительства 2023-2024гг.

❑ Строительство, монтаж и сопровождение

производства пектина в первый год – 2 608

260€ (курс-60) (1 этап);

❑ Подготовка сухого сырья (сухих выжимок), с

целью создания условий бесперебойной

работы производства пектина, не зависимых ни

от урожайности, ни от котировки рынка сырья,

расходы на 2 месяца на производство

продукции - 391740€ (1 этап).

❑ На 2-3 этапы для масштабирования

1 800 000 000 руб.

❑ Долгосрочная поддержка НТИ.

❑ Статус лидер.

❑ Помощь в получении гранта ФСИ на создание 

новых ценностей.

❑ Привлечение венчурных инвестиций, 

дружественных фондов.

❑ Усиление GR и связей с партнерами по 

ресурсам.

❑ Поддержка в части соответствия стандартам и 

нормам, оценки для участию в госзакупках, 

согласно постановления 719.

❑ Поддержка в части включение в Единый реестр 

высокотехнологичных компаний.



РЕЗЮМЕ

ПРОЕКТ TRL,IRL,MRL, CRL

НЕ ГИПОТЕЗА

ПОЛНОМАСШТАБНОЕ
ПРОИЗВОДСТВО 2001г.

ЦЕННОСТЬ

Продукция под 

запрос клиента.

Поставки 

продукции без 

перебоев.

Новое 

направление в 

лечении в 

фарминдустрии.

КАЧЕСТВО
Уровня FAO,  

Мирового пектинового

производителя CARGILL.

СПРОС

Отсутствие производств  продукции

Повышенный спрос

ВЛОЖЕНИЯ

400000-1800000 руб

Возврат 2-5 лет

МАРЖА

Высокая маржинальность

Не менее 220%

МАСШТАБ

Обеспечение  

не менее 50% 

потребностей 

рынка РФ.



Сайт 

Телефон

email

КОНТАКТЫ

Малышев Сергей Георгиевич

pectinworld.com, https://www.youtube.com/@pectinworld9726

+7 (927) 250-70-50

transinvest777@mail.ru

ignatieva@pectinworld.com

mailto:transinvest777@mail.ru
mailto:ignatieva@pectinworld.com

